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ВПЕРВЫЕ НА УКРАИНЕ!

ВЫСШЕЕ ОБРАЗОВАНИЕ ПО НЕДВИЖИМОСТИ

ОТ МЕЖДУНАРОДНОЙ ФЕДЕРАЦИИ FIABCI
Первые модули программы FIABCI предлагают специалисту возможность изучить следующие  курсы «Глобализация недвижимости», «Как увеличить свой локальный рынок» и FIABCI’s Win/Win Международный (успешное ведение переговоров).

Узнайте о влиянии культурного разнообразия и международных инвесторов и покупателей на рынок недвижимости.

Возможность для всех членов FIABCI и профессионалов, связанных с недвижимостью, узнать больше о капитале и бизнесе на локальном уровне!

FIABCI семинар пройдет в г.Севастополе 26-27 июля 2007 года, который проводит Профессор Ари Филдман, ректор университета FIABCI. (CCIM,SIOR,CIPS,ALC,Dipl. FIABCI).

Основные темы семинара:

Влияние глобализации на локальный рынок недвижимости

Сумма иностранных инвестиций в Украине

Что они покупают?
Где они покупают?

Кто является коммерческим инвестором и покупателем?

Влияние курса обмена валют

Кто является покупателями?

Где и как вы можете с ними связаться?

Какую пользу вы можете из этого получить?

Как привлечь деньги для местного и рынка и своего проекта?

Как получить дополнительное образование?

Культурные различия, о которых вы должны знать при сотрудничестве с иностранными инвесторами

Различия в принятии решения о покупке

Различия в закрытии сделки по недвижимости

Различия в том, кто получает оплату, когда, где и как.
Ключевые цели семинара:

· Узнать о количестве международных денег, инвестированных в Украину и в рынок коммерческой недвижимости

· Анализ видов недвижимости, рассматриваемой инвесторами

· Какие свойства первичного и вторичного рынка привлекают международных инвесторов и покупателей на ваш рынок

· Совершенствование стратегий привлечения международных клиентов в свой бизнес 

· Зарабатывайте больше на ваших клиентах и обслуживайте их лучше.

Топ 10 советов, которые вы получите, посетив FIABCI семинар в июле 2007 года

1. Как выделить себя среди конкурентов, чтобы больше потенциальных клиентов хотели работать с вами

2. Узнайте больше о своем рынке и о потенциальных рынках

3. Новые идеи о том, как получить дополнительный листинг и новых лидеров на вашем локальном рынке

4. Как получить больше денег от ваших существующих клиентов и сделать их более лояльными к вам

5. Новые идеи о том, как работать с клиентами из разных стран на вашем рынке

6. Как найти международных инвесторов, желающих инвестировать в ваш бизнес

7. Как получить больше информации из различных источников

8. Как развить локальную, государственную и международную сеть, чтобы привлечь больше бизнесов на свой локальный рынок

9. Как сделать свой веб сайт более эффективным для привлечения международных клиентов

10. Как разработать свои презентационные материалы для более эффективной работы с международными клиентами.

Этот семинар даст вам ценную информацию и идеи, которые вы сможете применить немедленно, чтобы заработать больше денег.

Стоимость участия в 2-х дневной программе – 500 у.е.*

(*Для членов ВО «FIABCI – Украина» - 400 у.е.; для членов АСНУ – 450 у.е.)

По вопросу участия обращаться:

г.Севастополь, т.8-0692-544990, Валерий Ильич,

    т.8-0692-545054, Светлана Назарова

E-mail: invest@multydom.crimea.ua
г.Одесса, т. 8-048-7983131, 8-067-558-52-92 , Виктория Николенко, victoria.nikolenko@gmail.com
Внимание! Второй курс запланирован на сентябрь и будет проходить в г.Одессе, третий курс запланирован на ноябрь и будет проходить в г.Киеве. Слушатели, прошедшие все модули обучения и сдавшие экзамен получают диплом FIABCI.
Внимание! Данная программа рассчитана только для специалистов, имеющих опыт работы на рынке недвижимости.

Оргкомитет.
ВО «FIABCI – Украина»


